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RESUMO

O presente relatorio foi elaborado durante o estagio curricular na empresa Inova Genética Ltda.
O trabalho apresentado aborda a andlise das estratégias de vendas e marketing na
comercializa¢do de semente de milho —uma empresa com ramo no mercado genético do Brasil,
onde suas estratégias de vendas e marketing sdo um fator importante para seu sucesso. A
empresa conta com uma equipe de vendedores, que sdo treinados para entender as necessidades
dos agricultores e oferecer solugdes personalizadas, além de oferecer um servigo de pods-venda,
que garante o suporte aos agricultores durante todo o ciclo de cultivo, também participa de
eventos e feiras agricolas, onde tem a oportunidade de interagir com os agricultores e apresentar

seus produtos.

Palavras-chave: Semente de Milho; Marketing; Comercializagao.



ABSTRACT

This report was prepared during the curricular internship at the company Inova Genética Ltda.
The work presented addresses the analysis of sales and marketing strategies in the
commercialization of corn seed — a company with a branch in the genetic market in Brazil,
where its sales and marketing strategies are an important factor in its success. The company has
a team of salespeople, who are trained to understand farmers' needs and offer personalized
solutions, in addition to offering an after-sales service, which guarantees support to farmers
throughout the cultivation cycle, it also participates in events and agricultural fairs, where you

have the opportunity to interact with farmers and present their products.

Keywords: Corn Seed; Marketing; Commercialization.
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1. INTRODUCAO

A analise das estratégias de vendas e marketing na comercializagao de sementes de
milho € um tdépico crucial no mundo da agricultura e do agronegocio (Acosta et al., 2002). O
milho é uma das culturas mais cultivadas em todo o mundo, e a comercializacdo de sementes
de milho desempenha um papel fundamental na produtividade das safras de milho, ¢ uma
das culturas mais importantes em termos de producdo de alimentos e ragdo animal,
desempenhando um papel crucial na seguranga alimentar de todos. O mercado de sementes
de milho ¢ altamente competitivo e dinamico, refletindo a demanda crescente por
variedades de milho que atendem as necessidades dos agricultores e aos desafios das

mudancas climaticas.

As sementes de milho sdo a base de uma safra bem-sucedida. Isso se torna essencial
para os agricultores escolherem as melhores sementes disponiveis no mercado. As empresas
de sementes de milho devem, portanto, destacar a qualidade de suas sementes como parte

de suas estratégias de marketing.

Esse relatdrio analisa as estratégias de vendas e marketing da Inova genética, uma
empresa que comercializa sementes de milho nas principais regides produtoras. A empresa
oferece um portifélio diversificado de hibridos com as melhores biotecnologias disponiveis.
O artigo explora as estratégias da empresa para comercializar suas sementes, destacando

sua importancia para os setores agricolas.



2. REVISAO DA LITERATURA

2.1. Introducao a Comercializacio de Sementes de Milho
A comercializagdo de sementes de milho é uma parte crucial da agricultura moderna,
abrangendo diversos processos desde a producao até a entrega aos agricultores. Inicialmente, a
producdo de sementes de milho requer a criagdo de campos especificos, o controle de pragas e
doengas, a polinizagao controlada e a colheita no momento ideal para garantir a maturidade das

sementes (COELHO, 2021)

As sementes de milho sdo classificadas em diferentes categorias com base em critérios
como qualidade genética, pureza varietal e germinacdo. As sementes certificadas atendem aos
padrdes estabelecidos pelas autoridades agricolas e de certificagdo. Em termos de embalagem
e rotulagem, as sementes sdao normalmente acondicionadas em sacos com informagdes,
detalhadas, incluindo variedade, pureza, germinagdo, data de colheita e prazo de validade. Isso
¢ essencial para informa os agricultores e garantir a rastreabilidade (SEMENTES

BIOMATRIX, 2022).

A distribui¢do das sementes ¢ realizada por meio de uma rede que pode incluir
distribuidores, revendedores e vendas diretas. Logistica desempenha um papel critico na
entrega oportuna aos agricultores. A regulamentagdo ¢ uma parte importante, com requisitos de
registro, padrdes de qualidade e regulamentacdes de rotulagem para garantir que os agricultores

tenham acesso a sementes de alta qualidade (BELAGRO,2019).

Adicionalmente, as organizacdes atuantes no setor de sementes de milho direcionam
recursos para agdes de marketing e educagao, com o intuito de divulgar variedades e oferecer
informacdes sobre suas caracteristicas e vantagens. A pesquisa ¢ o desenvolvimento
desempenham um papel fundamental na concepgao de variedades de milho mais produtivas e
resistentes a pragas e doengas, adaptadas a diversas condi¢des de cultivo. Considerando o
cenario econdmico, ¢ importante ressaltar que os precos das sementes podem variar de acordo

com uma série de fatores (LASCA et al., 2022).

A tecnologia desempenha um papel crescente na comercializagdo de sementes, com
sistema de informagdes, comercio eletronico ¢ rastreabilidade sendo cada vez mais comuns. Por
isso, a comercializacdo de sementes de milho ¢ um componente vital da agricultura moderna,
garantindo que os agricultores tenham acesso a variedades de alta qualidade que podem
aumentar a produtividade e a resiliéncia das safras. Envolve varios processos, desde a producao

e certificagdo até a distribuicao e educacdo dos agricultores (EMBRAPA, 2021).



2.2. Estratégias de Marketing

O Marketing desempenha um papel fundamental nas estratégias de negocios
contemporaneas, sendo um elemento essencial para o sucesso das organizagdes em um
ambiente altamente competitivo. Ele vai além da simples promog¢ao de produtos ou servigos e
abrange a compreensdo das necessidades dos consumidores, a criagdo de valor, o
desenvolvimento de relacionamentos solidos com os clientes ¢ a maximizagao da satisfacao do
cliente. O Marketing ¢ uma disciplina multifacetada que ajuda a identificar oportunidades de
mercado, aprimorar a imagem da marca e orientar o desenvolvimento de produtos e servigos.
Além disso, desempenha um papel crucial na alocacgao eficaz dos recursos da organizacao e na
adaptacdo as mudangas nas preferéncias e demandas do mercado (SANTOS; MARJOTTA,
2022).

As estratégias de Marketing sdo os planos e agdes elaborados para atingir os objetivos de
Marketing de uma organizacdo. A literatura identifica varias estratégias de Marketing que
podem ser empregadas para alcangar resultados desejados. Estas incluem a segmentacdo de
mercado, que envolve a divisdao do mercado em grupos menores com caracteristicas e
necessidades semelhantes; o posicionamento de marca, que cria uma imagem distinta e atraente
para a marca ou produto no mercado; o marketing de conteudo, que envolve a criagdo ¢
compartilhamento de conteudo relevante e valioso para atrair ¢ envolver um publico-alvo; ¢
estratégias de preco, que influenciam o comportamento de compra do cliente (SANTOS;

COSTA, 2022).

No contexto das sementes de milho, as estratégias de Marketing sdo essenciais para o
setor agricola. Isso inclui a segmentacdo geografica para adaptar as sementes as condig¢des
locais de cultivo, o marketing de contetudo especializado para fornecer informagdes detalhadas
sobre o desempenho das sementes em diferentes condi¢des, parcerias estratégicas com
empresas do setor agricola e programas de fidelizagdo para recompensar a fidelidade dos
agricultores a marca de sementes de milho. Essas estratégias desempenham um papel critico na
diferenciagdo e no desempenho no mercado de sementes de milho, garantindo que as sementes
atendam as necessidades dos agricultores e atinjam seu potencial maximo de crescimento

(PRADO; VILLWOK; FOSSA, 2023).

2.3. Estratégias de Marketing para Semente de Milho
As estratégias de marketing para sementes de milho sdo fundamentais para a promogao

eficaz e a distribuicdo bem-sucedida desses produtos no mercado agricola. Um aspecto



importante envolve a segmentacdo de mercado, onde as empresas adaptam suas abordagens
com base em fatores como o tipo de agricultura, a localizagdo geografica, o tamanho da fazenda
e as necessidades especificas dos agricultores. Isso permite direcionar as estratégias de

marketing de forma mais precisa (BERNINI; OLIVEIRA; FIGUEIREDO, 2019).

Outra estratégias-chave ¢ o continuo desenvolvimento de variedade de milho que
atendem as demandas do mercado, como resisténcia a pragas, adaptacao a diferentes condigdes
climaticas e outras caracteristicas desejadas pelos agricultores. O marketing de contetdo
desempenha um papel crucial, com a criagdo de material educativo e informativo, como artigos,
videos e webinars, para informa os agricultores sobre as vantagens das variedades de milho.

Isso ajuda a construir confianga e estabelecer autoridades no setor (SNA, 2022).

A participagdo em férias agricolas é uma estratégia eficaz para mostrar as variedades de
milho ¢ interagir dirctamente com o0s agricultores proporcionando oportunidades de
demonstracao e networking. Parcerias estratégicas com outras empresas do setor agricola, como
fabricantes de fertilizantes ou empresas de maquinario agricola, podem fortalecer a oferta total

e cria sinergias de marketing (BERNINI; OLIVEIRA; FIGUEIREDO, 2019).

A promogao online desempenha um papel central, incluindo o uso de websites, midias,
sociais ¢ campanhas de e-mail marketing para alcangar agricultores em todo o mundo. Isso
também envolve otimiza¢do de mecanismos de busca (SEO) para melhorar a visibilidade
online. Programas de fidelidade e recompensas podem incentivar a lealdade do cliente,

oferecendo descontos e beneficios aos agricultores que escolnem uma marca especifica

(SENAR, 2016).

Além disso, monitorar ¢ validar o desempenho das estratégias de marketing ¢ essencial,
para fazer ajustes e melhorias constantes. Fornecer treinamento e suporte técnico aos
agricultores sobre o plantio e 0 manejo das sementes pode ser uma estratégia eficaz para garantir
o sucesso da safra e construir relacionamentos de longo prazo. Depoimentos e avaliagdes
positivas de agricultores que obtiveram sucesso com as variedades de milho podem influenciar

a decisao de compra de outros agricultores (KISTLER et al., 2018).

Destacar o compromisso da empresa com praticas sustentaveis e responsabilidade social
pode atrair agricultores que valorizam esses principios. Portanto, monitorar as estratégias de
marketing da concorréncia e identificar oportunidades de diferenciagdo ¢ fundamental para se
destacar no mercado. As estratégias de marketing para sementes de milho envolvem uma

abordagem multifacetada que vai desde o desenvolvimento de variedades de alta qualidade até
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a promog¢ao eficaz, educagdo dos agricultores e constru¢do de relacionamentos sélidos

(BARROS E CALADO, 2014).

2.4. Vendas Diretas e Indiretas
A comercializa¢ao de sementes de milho pode ser realizada por meio de vendas diretas
ou indiretas dependendo da estratégia da empresa e das preferéncias dos agricultores. Nas
vendas diretas, as empresas vendem as sementes diretamente aos agricultores, seja por meio de
suas lojas proprias, participacdo em feiras agricolas ou vendas online. Esse método permite um
controle total sobre o processo de vendas e a construgao de relacionamentos diretos com os

clientes (SILVA, 2021).

Por outro lado, as vendas indiretas envolvem o use de intermediarios com distribuidores,
revendedores, supermercados agricolas nu concessionarias agricolas, para levar as sementes de
milhe aos agricultores essa abordagem pode proporcionar um alcance mais amplo, facilitando
a expansdo geografica, mas geralmente envolve margens de lucro menores devido a presenga

dos intermediarios (CORREA, 2017).

Muitas empresas de sementes de milho adotam uma abordagem mista, combinando
vendas diretas ¢ indiretas para atender a diferentes segmentos de mercado. A escolha entre essas
estratégias depende de fatores como custos, alcances geograficos, publico-alvo ¢ a estratégia
global de marketing da empresa. O objetivo € tornar as necessidades de milho disponiveis de
forma eficaz para os agricultores, atendendo as suas necessidades e preferencias (GARCIA;

MIRANDA, 2012).

2.5. Tendencias Futuras na Comercializaciao de Semente de Milho
No futuro, a comercializagdo de sementes de milho sera influenciada por vérias
tendencias que moldaram o setor agricola. Uma das tendencias mais notdveis ¢ a continua
expansao do uso de sementes de milho geneticamente modificadas (OGM) e o desenvolvimento
de novas tecnologias para tornar as plantagdes mais resistentes a pragas, doengas e condig¢des
climaticas adversas. Isso estd sendo impulsionado pelo avango da biotecnologia, incluindo a

edi¢do de genes (MARCOS FILHO,2015).

Além disso, a medida que a preocupagdo com a sustentabilidade cresce, a demanda por
variedade de milho adaptadas a agricultura organica e praticas sustentaveis também deve

aumentar. A énfase na qualidade das sementes e na rastreabilidade estd se tornando cada vez
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mais importante & medida que os agricultores buscam garantias sobre a procedéncia e¢ a

qualidade das sementes que estdo comprando (LAMAS, 2020).

A digitalizagao e a agricultura de precisao também desempenham um papel significado
no setor. A coleta e analise de dados estdo sendo usadas para tomar decisdes mais informadas
no manejo de culturas, resultando em melhores rendimentos. Além disso, a venda de sementes
de milho online esta se tornando mais comum, com plataformas digitais facilitando a compra e

fornecendo aos agricultores uma ampla gama de op¢des (BASSO, 2014).

A resiliéncia das plantagdes de milho depende, em grande parte, da diversidade
genética, e ha uma crescente conscientizagdo sobre a necessidade de preservar e fomentar
essa diversidade. As mudangas climaticas também terdo um impacto significativo,
influenciando a adaptagdo de variedades mais recentes de milho as condi¢des climaticas em
evolucdo. (SOUSA et al, 2022).

Além disso, espera-se que regulamentagdes governamentais e normas de rotulagem se
tornem mais rigorosas para garantir a qualidade e a seguranga das sementes de milho. Parcerias
de longo prazo entre empresas de sementes de milho e agricultores podem se tornar mais
comuns, garantindo um fornecimento estadvel de sementes e beneficiamento mutuos

(CASTRO,2017).

Portanto, o aumento da demanda por alimentos em mercados emergentes e a globalizagao
do comercio agricola podem influenciar a expansdo de empresas de sementes de milho para
novas regides. Essas tendencias refletem a crescente sofisticacdao da agricultura e a necessidade
de inovagdo para atender a demanda por alimentos em um mundo em constante mudancas

(LOPES, 2018).
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3. Caracteristica da Organiza¢io: INOVA GENETICA

A Inova Genética Ltda opera na area de pesquisa em melhoramento genético de soja e
milho, concentrando seus esfor¢cos no desenvolvimento de novas variedades e hibridos
adaptados as principais regidoes produtoras do Brasil. Com sua sede situada no municipio de
Cristalina — GO, a empresa possui mais duas estagdes experimentais distribuidas nos estados
de Tocantins e Mato Grosso. Essas estagdes sao equipadas com laboratérios de ponta e sistemas
avangados para geragdo de gendtipos. A empresa esta envolvida em pesquisas abrangentes e
ensaios em diversas regides de destaque na agricultura brasileira. A empresa emprega métodos
avancados de avaliacdo e selecdo de linhagens e hibridos que se destacam por sua eficécia,
garantindo, dessa forma, o desenvolvimento de variedades de excelente qualidade,

perfeitamente adaptadas as condigdes especificas de cada regido produtora no Brasil.

A Inova Genética ¢ uma empresa brasileira de pesquisa ¢ desenvolvimento de semente de
soja e milho, fundada em 2015. A empresa tem sede em Cristalina, Goids, e conta com uma
equipe de pesquisadores e técnicos especializados em melhoramento genético. O histérico da
empresa € relativamente curto, mas a empresa ja se consolidou como um dos principais players
do setor no Brasil, vem investindo constantemente em pesquisa € inovagao, e ja langou no
mercado diversas cultivares de soja e hibridos de milho que se destacam por sua produtividade,
qualidade ¢ resisténcia a doengas ¢ pragas. Com os objetivos de desenvolver novas cultivas de
soja e hibridos de milho que sejam adaptados as principais regides produtoras do Brasil,
oferecendo aos produtores rurais sementes de alta qualidade e produtividade, contribuindo para

o aumento da produtividade da agricultura brasileira.

O planejamento estratégico da Inova tem baseamento nos seguintes pilares: Pesquisa e
inovagdo a empresa investem constantemente em pesquisa e¢ desenvolvimento de novas
tecnologias de melhoramento genético; Sustentabilidade a Inova busca desenvolver sementes
que sejam sustentaveis e que nao afetam o meio ambiente; Inovagdo a empresa busca sempre
inovarem seus processos € produtos, buscando sempre oferecer aos produtores rurais as

melhores solugdes.

A missdo de ser uma empresa lider em pesquisa ¢ desenvolvimento se sementes de soja
e milho contribuindo para o aumento da produtividade da agricultura brasileira e para o
desenvolvimento sustentavel do setor. No entanto, a empresa ainda ¢ relativamente nova, e

enfrenta alguns desafios, como a concorréncia de empresas mais estabelecidas no mercado.
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Além disso, a Inova deve continuar investindo em pesquisa e inovagdo, parasse manter

atualizada com as ultimas tendencias do setor

3.1. Inovacao Genética e Segmentaciao de Mercado

Uma caracteristica da Inova Genética ¢ seu foco na inovagao genética a qual tem como
slogan a seguinte frase “Trazendo o futuro para o presente”. A empresa investe em pesquisa e
desenvolvimento para criar variedades de milho que se destaquem em produtividade e
resisténcia'. A estratégia de marketing da Inova Genética enfatiza as caracteristicas distintivas
de suas sementes, destacando sua capacidade de aumentar os rendimentos e mitigar perdas
devido a doencas ou condi¢des ambientais adversas.

A Inova usa a segmentacdo de mercado para alcancar seus objetivos de vendas ¢
marketing de forma eficaz?. Isso envolve a identificacio de grupos de agricultores com
caracteristicas especificas, como tamanho da propriedade, localizacdo geografica e
necessidades de cultivo. Ao compreender essas diferentes necessidades, a empresa pode adaptar
suas estratégias de marketing para oferecer solucdes sob medida, destacando como suas

sementes de milho atendem a requisitos especificos de cada grupo de clientes.

Tabela 1- Segmentag¢ao de Mercado

Pequenos Agricultores A empresa oferece variedades de milho
acessiveis e adaptaveis para pequenos
agricultores, garantindo que esses produtores
possam competir no mercado ¢ obter colheitas
consistentes.

Agricultores Comerciais Para agricultores comerciais, a Inova Genética
concentra-se em variedades de alto rendimento,
que sdo ideais para grandes extensdes de terra.
Essas variedades sdo desenvolvidas para
otimizar a produtividade.

Cooperativas Agricolas fornece  solu¢bes  personalizadas  para
cooperativas agricolas, incluindo pacotes de
sementes adaptados as necessidades locais,
suporte técnico especializado e programas de
fidelizacdo.

Fonte: Elaborado pela autora.

Essa estratégia de segmentagdo permite que a Inova Genética Ltda atenda a uma ampla
gama de clientes e oferega produtos que atendam as necessidades especificas de cada grupo de

agricultores. De fato, a estratégia de segmentagdo ¢ um ponto forte da empresa, ao segmentar

! Informagdes coletadas durante uma orientagdo sobre a empresa.
2 Informagdes coletadas durante uma orientagio sobre a empresa.
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seus clientes de acordo com fatores como localizacdo, tamanho da propriedade, tipo de cultivo
e nivel de experiéncia, a empresa pode oferecer produtos e servigos que sdo mais adequados as
necessidades especificas de cada grupo. Isso pode ajudar a aumentar a satisfacao do cliente ¢ a
fidelidade a marca. A inovagao genética desempenha um papel fundamental nessa estratégia,
pois permite que ofereca sementes de milho que sdo adaptadas as condigdes especificas de cada
regido. Por exemplo, a empresa oferece sementes de milho que sdo resistentes a doengas e
pragas comuns em determinadas regioes.

No geral, a estratégia de segmentacdo da Inova Genética ¢ eficaz e pode ajudar a empresa
a se destacar da concorréncia. No entanto, ha algumas areas que poderiam ser melhoradas como
a empresa poderia fornecer mais informacdes sobre as caracteristicas especificas de suas
sementes, isso ajudaria os agricultores a tomar decisoes mais informadas sobre quais sementes
sao mais adequadas para suas necessidades. Em segundo lugar, a empresa poderia investir mais
em pesquisas sobre as necessidades dos agricultores, isso ajudaria a empresa a desenvolver

produtos e servicos que sao ainda mais adequados as necessidades especificas de seus clientes.

Tabela 2 — Sugestdes especificas para melhorar a estratégia de segmentagao.

Criar um portal de informagdes para O portal poderia fornecer informagdes
agricultores sobre as caracteristicas das sementes da
empresa, bem como sobre as condi¢des
climaticas e de solo de cada regido

Realizar pesquisas regulares com As pesquisas poderiam ajudar a empresa a

agricultores. entender melhor as necessidades e
preocupacdes dos agricultores.

Oferecer servicos personalizados A empresa poderia oferecer servicos

personalizados, como consultoria agricola
ou treinamento, para ajudar os agricultores
a obter 0 maximo de suas sementes.

Fonte: Elaborado pela autora.

A implementacdo dessas sugestdes poderia ajudar a Inova Genética a melhorar ainda mais

sua estratégia de segmentacao e a atender as necessidades de seus clientes de forma mais eficaz.
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4. Experiencia Pratica

As principais atividades exercidas no Marketing e Licenciamento da empresa Inova
Genética Ltda foram: acompanhar o plano de producdao de Soja e Milho, compreender o
Controle de documentos de Producao Sistema de Gestao da Qualidade, ¢ emissoes e
lancamentos diarios de notas fiscais.

O Acompanhamento do plano de producdo de Soja ¢ Milho ¢ elaborado pela area de
producdo da empresa, em conjunto com a drea de marketing e licenciamento. O plano define as
metas de produgdo para cada regido, levando em consideragdo fatores como a demanda dos
clientes, as condigdes climaticas e as disponibilidades de recursos.

A area de marketing e licenciamento acompanha o plano de producdo para garantir que a
empresa esteja produzindo sementes suficientes para atender a demanda dos clientes. O
acompanhamento ¢ feito por meio de reunides periddicas com a area de produgdo, analise de
dados e visitas as unidades de produgao.

Os principais indicadores de desempenho que foram utilizados durante o estagio para
acompanhar o plano de produ¢do foi: Quantidade de sementes produzidas; Qualidade das
sementes produzidas; Prazo de entrega das sementes; Custo de producao

Participei de reunides e negociagdes envolvendo a distribuigdo de sementes de milho para
produtores rurais. Durante esse periodo, tive a oportunidade de expressar um pouco do
aprendizado ao longo da graduagdo referente a gestdo interna da empresa. Essa oportunidade
de estagio desempenhou um papel fundamental no meu desenvolvimento profissional,
representando minha estreia no mercado de trabalho e proporcionando um crescimento
significativo. Desenvolvi habilidades com a aplicagao pratica dos sistemas de informagao da
empresa, ¢ pude compreender um pouco mais sobre os fatores por traz da comercializacdo da

semente de milho, e como funcionam seus processos de industrializagao.
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5. Considerac¢oes Finais.

O presente relatorio de estagio foi elaborado na empresa Inova Genética LTDA, como
parte do estidgio supervisionado obrigatério do curso de Gestdo do Agronegocio da
Universidade de Brasilia, campus Planaltina. O estagio, juntamente ao relatorio, visa integrar
os conhecimentos teoricos adquiridos na gradua¢do com a experiéncia pratica adquirida no
decorrer das atividades diarias.

O objetivo do relatério foi a andlise das estratégias de vendas e marketing na
comercializacdo de sementes de milho. No decorre do estdgio, tive acesso a informacdes de
extrema importancia para a producdo deste. Uma analise das estratégias de vendas e marketing
na comercializagdo de sementes de milho pela empresa Inova Genética revela uma abordagem
abrangente e panoramica para a inovagao no setor agricola. A empresa demonstra um
comprometimento claro com a exceléncia genética, combinando técnicas avangadas de
melhoramento de sementes com estratégias de marketing eficazes.

Em primeiro lugar, a Inova Genética se destaca pela qualidade de suas sementes de milho,
investindo em pesquisa e desenvolvimento para criar variedades que atendam as demandas do
mercado. Essa abordagem demonstra uma compreensdo profunda das necessidades dos
agricultores e a capacidade de antecipar as tendéncias do setor agricola. No que diz respeito as
estratégias de marketing, a empresa adota uma abordagem holistica, utilizando diversas
ferramentas para promover suas emogdes. A presenga online ¢ evidente, com um site
informativo que destaca os beneficios das sementes e fornece informagdes relevantes para os
agricultores. Além disso, a empresa utiliza eficientemente as redes sociais para se conectar
diretamente com os clientes, compartilhar historias de sucesso e fornecer atualizagdes sobre
novos desenvolvimentos.

A estratégia de posicionamento da marca também ¢ bem definida, enfatizando ndo apenas
a qualidade genética das sementes, mas também o comprometimento com praticas sustentaveis
e responsaveis. Essa abordagem alinha a empresa com as preocupagdes crescentes dos
consumidores em relagdo a origem e impacto ambiental dos produtos agricolas.

A Inova Genética também demonstra flexibilidade em suas estratégias de vendas,
adaptando-se as diferentes necessidades regionais e as variagdes sazonais. A parceria com
distribuidores locais ¢ a participagdo em eventos agricolas para a construcao de relacionamentos
solidos com os agricultores, fortalecendo a presenca da marca no mercado.

Por fim, uma andlise das estratégias de vendas e marketing da Inova Genética na

comercializacao de sementes de milho revela uma combinagao inteligente de inovagao genética,
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comprometimento com a qualidade e uma abordagem abrangente de marketing. Essa
abordagem solida posiciona a empresa de forma competitiva no mercado agricola, destacando-

se como uma lider no setor de sementes de milho.
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