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RESUMO

Este trabalho tem como objetivo investigar o efeito do processo de convergéncia para as normas
internacionais no nivel de Gerenciamento de Resultados nas empresas brasileiras de capital
aberto, que voluntariamente publicavam seu fluxo de caixa desde 2005. Foi utilizada uma
amostra de 24 empresas listadas na B3 no periodo de 2005-2012. Os dados foram coletados na
Economética. A proxy para gerenciamento de resultados em cada ano foi o accrual
discricionéario estimado pelo modelo Dechow, Hutton, Kim e Sloan (2012). Foram encontradas
evidencias que sugerem alguma diminui¢do no nivel de Gerenciamento de Resultados com
significancia menor que 0,1. O resultado da pesquisa ndo é suficiente para afirmar que houve
algum tipo de alterag&o significativa no Gerenciamento de Resultados, mas pode indicar que

houve melhora na qualidade da informacéo contébil.

Palavras-chave: gerenciamento de resultados, IFRS, accruals discricionarios.



ABSTRACT

The goal of this study was to analyze the effect of the process of convergence to the
standards of international accounting on Earnings Management levels in Brazilian listed
companies that voluntarily disclosed the cash flow statement since 2005. The study analyzed
24 listed companies sample from 2005 to 2012. The data were extracted from Economatica
data base. Dechow et al. (2012) model was used to earnings management. The results’
interpretation indicates a slight change in earnings management level with a <0,1
significance. These results aren’t enough to say that this change was statistically significant,
but indicate that the quality of the accounting information has increased.

Keywords: earnings management, IFRS, discretionary accruals.
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1 INTRODUCAO

O gerenciamento de resultados € um importante tema de estudo na area das ciéncias
contabeis, pois essa pratica sugere alteracdes na informacdo contabil. Essas manipulacdes
podem ir de encontro a uma das principais fungdes da contabilidade que € a de auxiliar os
usuarios no processo decisorio (Silva, 2018).

Os accruals, que geralmente sdo utilizados como proxy do gerenciamento de resultados,
sdo o resultado do descasamento entre o regime de competéncia e o fluxo de caixa (Sloan,
1996). Porém, apesar de uma parte desses accruals surgir de maneira natural na tentativa de
manter o equilibrio das contas da empresa, outra parte (que diz respeito ao gerenciamento) surge
de maneira discricionéria.

A contabilidade brasileira sempre esteve muito ligada as questdes fiscais e sé foi ganhar
mais independéncia a partir da aprovacdo da Lei n° 11.638/07, que alterou a notoria Lei das
S.A. (n° 6.404/76). Mesmo assim ainda levou um certo tempo para colocar em préatica as
alteracdes trazidas pela legislacdo e pode-se afirmar que isso foi ocorrer apenas em 2010 que
foi o fim do prazo de transicdo dado pela CVM.

A partir dai as normas foram traduzidas ou adaptadas para o portugués por meio dos
pronunciamentos do CPC. Com isso é facultada aos gestores certa discricionariedade, afinal os
eventos que tem efeito contabil sdo passiveis de julgamento subjetivo.

Essa nova legislacéo trouxe uma novidade para os gestores das companhias brasileiras.
Isso porque em nada ela afetou a contabilidade fiscal que continuou existindo de maneira
paralela.

Isso acontece porque a contabilidade fiscal ja tem regras muito bem definidas, que ndo
podem ser questionadas. Mas a contabilidade defendida pelo IASB preza principalmente pelo
conceito da Primazia da Esséncia Sobre a Forma (Gelbcke, 2018).

Dessa forma os gestores e 0s responsaveis por elaborar as demonstracdes tém
possibilidade de interpretar os principios contabeis, desde que respeitem determinados limites.
Tendo em vista que as chamadas “normas internacionais” nao sao exatamente uma norma, uma
regra, mas sim um conjunto bésico de principios a serem seguidos na elaboracdo dos
Pronunciamentos e das Normas propriamente ditas (Gelbcke, 2018).

E preciso que fique claro que o Gerenciamento de Resultados ndo é fraude (Martinez,
2001). Esse comportamento ocorre quando as normas ddo certo respiro e isso ocorre

principalmente quando essas normas sao baseadas mais em principios gerais que em padrdes,
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como é o caso das IFRS. Afinal essa é uma das diretrizes do IASB, mas ndo € algo natural no
Brasil que costuma ser muito legalista (Niyama, 2021).

Vaérias pesquisas se debrucaram em tentar quantificar o gerenciamento de resultados
para encontrar 0os mais diversos fatores que pudessem explicar esse comportamento. Neste
trabalho procura-se entender, qual o efeito da convergéncia para as normas internacionais no
Gerenciamento de Resultados das companhias brasileiras?

Dessa maneira, 0 objetivo desse trabalho ¢é avaliar o comportamento do gerenciamento
de resultados com a convergéncia para as IFRS pelas empresas brasileiras de capital aberto. Foi
analisado como proxy do GR o nivel de Acrruals discricionérios das empresas brasileiras de
capital aberto que voluntariamente publicaram a DFC a partir de 2005.

Nessa pesquisa, diferente de outras da mesma linha, ndo foi estimado o fluxo de caixa
para apuracdo dos accruals e foram apenas utilizadas empresas que ja publicavam a DFC.
Afinal, a partir da Deliberagdo da CVM n° 488/2005 as companhias poderiam substituir a
Demonstracéo de Origem e Aplicacdo de Recursos pela Demonstragédo de Fluxos de Caixa. 1sso
pode aumentar a acuracia do trabalho.

E interessante estudar o Gerenciamento de resultado pois mesmo os accruals ndo sendo
ilegais eles s&o uma forma de manipulacdo. Isso quer dizer que eles podem ter o efeito de
prejudicar o entendimento do usuario acerca da real situacdo da empresa. Desvirtuando o
objetivo primordial das ciéncias contabeis de fornecer informacéo Util para tomada de decisdes.

Esse trabalho € composto por 5 se¢des. Seguindo esta introducéo o leitor encontrard uma
revisao de literatura sobre o tema, descri¢do da amostra e metodologia utilizadas, os resultados

e por ultimo a concluséo.

2 REFERENCIAL TEORICO

O termo gerenciamento de resultados (traducdo de earnings management) € utilizado
para se referir a uma préatica adotada por gestores para fazer alteragdes nos resultados contabeis
de maneira artificial de acordo com determinadas motivacGes (Martinez, 2001).

Existem varias formas de fazer essa manipulacdo, mas geralmente ela ocorre por meio
das contas do ativo diferido, o ativo intangivel e o ativo imobilizado (Coutinho, 2013). O
trabalho de Dechow (1996) obteve resultados que mostram uma tendéncia de manipulagédo com

interesses por parte do gestor de mostrar uma realidade melhor para investidores e credores.
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Nardi e Nakao (2009) deixam claro que ao fazer escolhas quanto ao que sera divulgado
0 gestor pode alterar a qualidade das informacdes. Entretanto isso ocorre, pois, a norma permite
que seja exercida essa discricionariedade. Logo entende-se que o gerenciamento de resultados
ocorre de acordo com principios e normas contabeis (Matsumoto & Parreira, 2007).

E claro que isso ndo é consenso, para autores como Santos e Grateron (2003) nenhuma
pratica que tente manipular as demonstracOes é ética e todas devem ser consideradas fraude.
Porém a maioria dos estudiosos, incluindo Martinez (2001), consideram que por ocorrer dentro
dos limites de discricionariedade permitidos pela legislacdo a pratica de gerenciamento de
resultados é sim legitima.

Goncharov e Zimmermann (2006) destacam que de acordo com o padrdo contabil
adotado diferentes niveis de discricionariedade sdo permitidos e que em regimes mais brandos
é esperado maior nivel de gerenciamento dos resultados.

Porém outros autores como € o caso de Barth, Landsman e Lang (2008) encontraram
resultados que indicam reducdo do nivel de gerenciamento apds adocdo de padrdes
internacionais e consequente melhoria na qualidade da informacdo dos relatorios. Porém eles
ndo deixam claro qual motivo dessa melhoria e destacam que esse resultado pode ndo ser
aplicavel a qualquer ambiente.

Em 2005, os 15 paises da Unido Europeia decidiram adotar os padr@es internacionais
em seu mercado de capitais. Processo que ocorreu em apenas uma etapa. A partir dai outros
mercados do mundo tinham um incentivo maior para usar essas normas em suas demonstracoes
(Gelbcke, dos Santos, ludicibus & Martins, 2018).

Em relacdo a esse processo de implementacdo da IFRS no Brasil é importante ressaltar
que ele ocorreu de maneira muito particular, em duas etapas que se iniciaram em 2008 e foram
findar apenas em 2010. E com completa aplicacdo da Lei n°® 11.638/07 e Lei n° 11.941/09.
Sendo que esse processo foi realizado com objetivo de melhorar a qualidade das informac6es
fornecidas (Silva, 2013).

A partir do momento que o Brasil passa a convergir para uma contabilidade baseada nas
normas internacionais € esperada uma mudanga na préatica dos profissionais. 1sso porque passa
a ser privilegiada a esséncia sobre a forma, o que significa que devem ser seguidos principios,
mas ndo existem regras muito especificas para todos os assuntos. E € isso que cria margem para
interpretacdes e julgamentos (Antunes, Saiki & Grecco, 2010).

Beeaver (2002) destaca que os gestores podem melhorar ou modificar a qualidade das
declaracGes contabeis ao aplicar comportamentos discricionarios. Porém a expectativa é sempre

de melhora. Entretanto, apesar de concordar que a melhora da qualidade da informacao € um
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dos principais objetivos da IFRS Ball, Kothari e Robin (2000) chamam atencdo para o fato de
que os padrdes contabeis no geral proporcionam uma margem de escolha para os gestores e que
essa melhora s6 ocorreria se houvesse suficiente incentivo econémico, possibilidade explorada
no trabalho de Briiggemann, Hitz e Sellhorn (2012) que discutiram justamente as consequéncias
econdmicas da obrigatoriedade da IFRS na Unido Europeia, separando-as em intencionais ou
nao.

Por outro lado, ndo é consenso que as normas aumentam a discricionariedade e autores
como Santos e Grateron (2003) acreditavam que a harmonizacgdo contabil iria contribuir na
reducdo das praticas de manipulacdo uma vez que reduz as alternativas de escolha entre
principios e préaticas, para ele esses principios estavam muito claros.

Porém alguns estudos mais recentes ja refutaram essa ideia, mostrando que a
obrigatoriedade da IFRS ou ndo tem nenhum impacto significativo (Atwood et al., 2011) ou
tiveram impacto negativo, apresentando mais manipulacdes (Ahmed et al., 2013; Callao &
Jarne, 2010). Sendo que Ahmed et al (2013) estudaram a consequéncia da adocao de IFRS na
Unido Europeia em relacdo ao gerenciamento de resultados. Ja Callao e Jarne (2010) estudavam
em sua pesquisa o efeito da adocdo das IFRS na qualidade da informacéo em uma amostra mais
abrangente que incluia também paises da América e da Asia.

Muitos autores se preocuparam em desenvolver um método para estimar o
gerenciamento de resultados e desenvolveram modelos bastante difundidos, desde os mais
simples até os mais complexos. O mais comum € utilizar os Accruals discricionarios como
Proxy do GR. Acontece que nem todo Accrual € resultado de uma escolha do gestor (Young,
1999). Por isso os accruals sdo divididos em discricionarios e ndo-discricionarios.

Os accruals ndo discricionarios refletem condicGes do proprio negécio, sem julgamento
e por isso ndo podem integrar o montante considerado Gerenciamento de Resultado. Enquanto
os discricionarios, esses sim, refletem as acGes de escolhas da administragdo e se encaixam na
definicdo de GR (Oliveira, 2017).

No quadro 1 encontra-se um compilado de pesquisas recentes que tratam de
Gerenciamento de Resultados.

Como base neste levantamento da literatura, a pesquisa visa testar as seguintes
hipoteses:

H1: o gerenciamento de resultados é diferente antes e durante a convergéncia;

H2: o gerenciamento de resultados € diferente antes e apds a convergéncia,

H3: o gerenciamento de resultados é diferente durante e apos a convergéncia.
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Quadro 1 — Pesquisas Recentes sobre Gerenciamento de Resultados

Periodo

Autores . Objetivo Resultados
analisado
Marcal Analisar se o lucro é medida Os resultados economicos originais (sem
¢ 2013-2018 confiavel para investidores, considerar o efeito do GR) sdo mais
(2021) . .
considerando 0 GR preditivos
Analisar como a adocao das IFRS . Presenca de comite adlmlplst_ranvo
Prata e impactou o GR nas companhias com independente tem menores niveis de GR,
Flach 2010-2015 pa L P gracas as IFRS. Niveis mais altos de
diferentes niveis de governaca L
(2020) - governanca corporativa ndo significam
corporativa
menor GR.
. Mostrou-se que até tres ou quatro anos antes
Analisar se houve mudanc¢a no : N
. do pedido de recuperaco judicial as
Fiirst et al. comportamento de GR nas empresas e
2013-2014 : . empresas tendem a camuflar as dificuldades
(2020) nos anos anteriores ao pedido de L o .
PR com GR, utilizando essa pratica com mais
recuperagdo judicial . A
intensidade.
Constatou-se que tamanho e setor de atuacéo
da empresa; niveis de concentracao de
Silvae Verificar motivos para préatica de propriedade; o fato de estar segmentada no
. . Novo Mercado da
Lamonier | 2010-2018 Income Smoothing em empresas . ~ .
(2020) brasileiras B3;a contratflgao_de uma das big four e o
fato de ter aces listadas na bolsa de Nova
York interferem no quanto essa pratica é
usada.
Schuster e I_nvestlgar r elagao entre Empresas com maiores RSC tem maiores
envestimentos divulgados em RSC P
Klann 2011-2015 bilidad ial niveis de GR para aumentar lucros e menos
(2019) (Resp(_)nsa iaa ,e_Soma GR para diminuir lucros
Coorporativa)e as praticas de GR '
As provisOes para garantias e beneficios a
Dani et al. Analisar se a constituicao de empregados estdo relacionadas a GR,
2011-2015 o g - . .
(2017) provisdes esta sendo usada para GR | enquanto as provisdes de riscos fiscais ndo
podem ser justificadas dessa maneira
Os resultados mostraram maior tendencia de
Martins et Avaliar se a pratica de GR prejudica 0s gestores fazerem GR quando estédo
2010-2014 . L - b .
al. (2016) a acuracia das previsdes de analistas proximos dos valores previstos pelos
analistas.
. O estudo associou melhora mais significativa
Braga Explora}r 08 efeitos da adogao na qualidade das informacdes relacionada a
2005-2014 obrigatoria das IFRSS sobre a . . P ~
(2016) : - x incentivos econémicos do que a padrdes
qualidade da informacéo. o
contabeis.
Rezende e Verificar se incentivos economicos A busca por economia tributéria afetou o
Nakao 1999-2007 : h ~ .
(2012) ligados a tributacdo afetam o GR nivel de GR.
. Analisar o efeito da convergéncia as x T
Silva e . o . Os resultados ndo foram significativos para
normas internacionais sobre o nivel x :
Fonseca | 2001-2012 . obter uma conclusdo sobre o efeito das
de GR em empresas brasileiras e . M
(2015) normas internacionais sobre o GR.

portuguesas

FONTE: Proprio autor.

3 PROCEDIMENTOS DA PESQUISA

Para esta pesquisa foram consideradas empresas de capital aberto listadas na B3 — Brasil,

Bolsa, Balcdo. Foram excluidas da amostra empresas financeiras e as que tem como sua
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atividade principal a participacdo em outras sociedades (holding).

Além disso, a apresentacdo da Demonstracdo de Fluxo de Caixa s6 passou a ser
obrigatdria a partir de 2007 com a lei n° 11.638/07. Como esse estudo ndo faz estimativa do
fluxo de caixa operacional, como é relativamente comum em estudos dessa area, so foi possivel
utilizar empresas que ja faziam essa divulgacdo voluntariamente desde 2005, que a partir da
Deliberagdo da CVM n° 488/2005 poderia substituir a Demonstragcéo de Origem e Aplicacdo
de Recursos. As demais companhias foram excluidas desse estudo, bem como aquelas que
apresentaram receita igual a zero ou passaram por reestruturacdo no periodo analisado.

Assim, a amostra final contou com 24 empresas. Os dados para apuracdo do
gerenciamento de resultado por meio dos accruals discricionarios foram extraidos do Banco de
dados da Economatica, para os periodos entre 2005 e 2012.

Como abordado por Martinez (2008) os accruals surgem da diferenca temporal entre o
regime de caixa e o regime de competéncia. Entéo o resultado contabil pode ser decomposto da

seguinte maneira:
1) FCO + Accruals = Resultado Contabil

Essa formula nos diz que os resultados de maior “qualidade” sdo aqueles que estdo mais
préximos do real fluxo de caixa (Prata, & Flasch, 2021).

Porém, é reconhecido que nem todo o montante de accrual encontrado por essa formula
significa que existe manipulacdo dos resultados (Young, 1999) e por isso os chamados Accruals

totais sdo decompostos da seguinte maneira:
(2 Accruals totais = discriciondrios + ndo discricionarios

Para encontrar o montante dos accruals discricionarios os pesquisadores desenvolveram
varios modelos estimativos. Neste trabalho foi utilizado o modelo de Dechow, Hutton, Kim e
Sloan (2012):

(3) TAit = 'Bl( 1 ) + ,82 (AReceitasit— ACRit) + ,33 (M) + TAit—l + &t

Ajt—1 Ajt—1 Ajt—1

Onde:

TA;; = accruals totais da empresa i no periodo t
A — 1 = ativo total da empresa i no periodo t
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AReceitas;; = variacgdo das receitas liquidas da empresaientret —1let
ACR;; = variagdo do contas a receber da empresaientret —let
Imob;; = ativo imobilizado bruto da empresaiemt

B1, B2, B3 = coeficientes da regressao

& = errodaregressdo da empresa i no periodo t

Por meio desta equagdo 3 pode-se calcular os accruals discricionarios, que sao dados
pelo erro (residuo) da regressao linear. Sendo que todos os valores da equacéo 3 sdo ponderados
pelo ativo total.

Para analise de como a convergéncia para as IFRS no Brasil se relacionaram com o
gerenciamento de resultados, primeiramente foi feito o calculo dos accruals totais com base na
diferenca entre o lucro liquido e o fluxo de caixa operacional, conforme demonstrado na
equacdo 1.

Tendo isso em maos foi necessario fazer uma organizacdo dos dados necessarios para
aplicar a regressdo. Isso porque a partir de 2010 houve uma mudanga no plano de contas da
plataforma que enviava os dados para a CVM. Essa mudanga impactou a nomenclatura das
contas de curto e longo prazo de Créditos Operacionais, que passaram a se chamar Contas a
Receber.

Outra alteracio foi na conta de Intangivel e Agio, que a partir de 2010 justamente pela
convergéncia as normas internacionais foi separada em duas contas e algumas empresas
passaram a apresentar saldos na conta de Agio separada do Intangivel. Porém algumas empresas
ndo fizeram essa transicdo para o novo plano de contas e isso fez com que fosse impossivel
identificar qual parte do intangivel estaria contabilizado na conta de Agio e vice-versa, por isso
as duas contas foram somadas, sendo consideradas de maneira semelhante ao que era usado
antes.

Inclusive é interessante observar que algumas empresas da amostra ndo possuem ativo
imobilizado ou intangivel, pois isso depende do modelo de negdcio da companhia, mas esse
fato ndo impede a aplicacdo do modelo que esta sendo utilizado para apuracdo dos accruals
discricionérios.

Pela regressdo linear da equagdo 3 obteve-se o valor estimado para os accruals
discricionérios, dados pelo erro da regressdo para cada empresa desde o ano de 2006 até 2012.

Para analisar resultados obtidos para os accruals discricionarios foi utilizado o modulo
desses valores e entdo feita a média anual destes accruals para: o periodo anterior a
convergéncia (2006 e 2007), periodo de transi¢do (2008, 2009) e o periodo posterior (2011 e

2012). Sendo que foi desconsiderado o ano de 2010 nesse estudo, pelo fato de que este foi 0
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primeiro ano de aplicagdo plena e obrigatoria, entdo nesse momento ndo se espera uma
implementacéo perfeita em um pais acostumado com o sistema code law como o Brasil (Santos,
Ponte e Mapurunga, 2014).

Foi utilizado o teste t para amostras pareadas para testar a diferenca dos accruals
districionarios (proxy para gerenciamento de resultados) médio anual do periodo anterior, de
transicao e posteriores a convergéncia para as IFRS.

4 RESULTADOS

A tabela 1 contém as estatisticas descritivas dos dados da pesquisa, antes da ponderacédo
pelo tivo total. E possivel observar que para todas as variaveis o intervalo entre os valores
minimos e maximos € expressivo. Bem como o desvio padrdo. Isso acontece porque o tamanho
das empresas da amostra tem uma variagdo muito grande entre si, indo de ativos avaliados em
alguns milhdes até empresas com ativo superior a 500 bilhdes.

O mesmo se aplica aos fluxos de caixa operacionais que tendem a ser proporcionais ao
tamanho da empresa. Mas nesse caso a variagdo € até maior porque algumas empresas

apresentaram fluxos negativos em algum momento.

Tabela 1 - Estatisticas Descritivas
Desvio

NO

Variavel ~ Minimo Maximo Média ~ Assimetria  Curtose
observacdes Padréo

FCO 192 -648.583 55.775.744  1.849.542 7.068.553 5,416 30,565

LL 192 -2.506.923 4.271.685 355.931 631.109 1,613 10,327

TA 192 -9.225.177 6.763.501 -131.844 1.129.157 -2,186 29,956

FONTE: Proprio autor.

Na Tabela 2 sdo apresentadas as médias dos Accruals Discricionarios e 0s pares que
foram analisados. E interessante observar que esses valores apresentam diferencas sendo que a
menor média de Accrual discricionario foi no periodo depois da convergéncia (2011 e 2012).
Enquanto o periodo que apresentou maior valor para a média dos Accruals foi o periodo de
transicdo (2008-2009).

Tabela 2 - Estatisticas das Amostras Pareadas

Erro Padréo

Média D.A. N Desvio Padrdo Médio
1° par Antes (2006 e 2007) 0,092428 24 0,0830261 0,0169476
P Transigdo (2008-2009) 0,096701 24 0,0556122 0,0113518
20 par Antes (2006 e 2007) 0,092428 24 0,0830261 0,0169476

Depois (2011 e 2012) 0,060966 24 0,0490588 0,0490588
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Transigdo (2008-2009) 0,096701 24 0,0556122 0,0113518
Depois (2011 e 2012) 0,060966 24 0,0490588 0,0490588
FONTE: Proprio autor.

3° par

Outra importante observacdo em relacdo a tabela 2 é que o desvio padrdo dos Accruals
Discricionarios durante a transicao e depois teve uma grande queda em relacao ao desvio padrao
dos mesmos dados antes do inicio do processo de convergéncia. Comparando os dados de antes
e depois da convergéncia é observada uma diminuicdo de 0,0339673 no desvio padrdo, o que
representa uma diminuicdo percentual de aproximadamente 40%. Em relacdo aos dados de
antes e durante a transicao a queda esta em torno de de 33%, que também é um valor
consideravel. Com isso conclui-se que durante a transi¢cdo e depois 0 comportaento das
empresas em relacdo ao gerenciamento de resultados estava mais homogeneo entre si.

Ja natabela 3 estdo os resultados obtidos pelo teste t para amostras pareadas. Na primeira
coluna, observa-se que a diferenca entre as médias antes e durante a transicdo € negativa. 1sso
acontece porque ja foi aplicado o mddulo antes de se fazer essa média e o valor da média de
accrual discricionario durante o periodo de transicdo aumentou em relacdo ao que era antes da

convergéncia.

Tabela 3 - Teste t para amostras pareadas

Erro Padrao

Média Desvio Padrdo Médio t N  Significancia
1° par Antes - Transicdo -0,0042720 0,0730166 0,0149045 -0,287 23 0,777
2° par Antes - Depois 0,0314628 0,0624001 0,0127374 2,470 23 0,021
3°par  Transi¢do - Depois 0,0357357 0,0572905 0,0116944 3,066 23 0,006

FONTE: Proprio autor.

Em relacdo as hipéteses, os resultados apresentados indicam:

H1, H2: rejeitadas com significancia acima de 10% o que indica que os valores ndo sao
suficientemente diferentes para qualquer afirmacéo;

H3: rejeitada com significancia entre 5%-10% o que indica alguma diferenca entre 0s
valores, mas ndo suficiente para serem conclusivos.

Também foi aplicado um teste de correlacdo, que obteve os resultados mostrados na
tabela 4. Esses resultados apresentam correlacdo positiva e moderada, sempre significativa. 1sso
quer dizer que a informagdo dos Accruals se associa entre um periodo e outro de maneira
positiva. Ou seja, é muito provavel que empresas que praticavam o gerenciameto de resultados
antes continuariam com essa pratica mesmo com a ado¢do das normas internacionais. Sendo
essa correlagdo mais forte e significativa no par que compara os periodos antes e depois da

convergéncia.



22

Tabela 4 - Correlacdo de Amostras Pareadas

N Correlacéo Significancia
1° par Antes - Transicdo 24 0,504 0,012
20 par Antes - Depois 24 0,664 0,000
3° par Transicdo - Depois 24 0,406 0,049

FONTE: Proprio autor.

Apesar de os valores das médias serem diferentes, a analise estatistica indica que essa
diferenga ndo é conclusiva. O indicio de que a convergéncia para normas internacionais tenha
alterado o comportamento dos accruals discricionarios € leve, pois a significancia esta entre
0,05 e 0,1 e ndo permite que se faca afirmac6es precisas.

Entretanto, ao observar o resultado do teste t do 3° par de amostras (periodo de transicdo
e posterior) observa-se que este par tem um valor de significancia bem menor que 0s outros
dois pares (tabela 3) e se distancia bastante dos outros valores. Esse valor de significancia tao
inferior mostra que entre os pares analisados esse € o de maior confianca para fazer se analisar.
Sendo que este par apresenta uma queda no nivel de gerenciamento de resultados.

Unindo isso com o fato de os outros dois pares apresentarem uma significancia bem
menor, esse é um indicio de que houve sim alteracdo nas médias de accruals discricionarios em
relacdo ao nivel em que estava antes do inicio da convergéncia. Porém de maneira que diminuiu
o nivel de gerenciamento de resultados depois da completa adogédo das IFRS. O que fica ainda
mais relevante se for levado em consideracdo o fato de as empresas estarem apresentando um

comportamento um pouco mais semelhante entre si depois dessa completa implementacéo.

5 CONCLUSAO

Este trabalho se empenhou em estudar as possiveis variagfes do Gerenciamento de
Resultados pelo efeito da convergéncia para as normas internacionais. Estudando seus niveis
antes, durante e depois desse processo. Para isso foram estimados os Accruals Discricionarios,
que servem como proxy do gerenciamento de resultados.

Em termos absolutos, o gerenciamento de resultados sofreu alteragcdes no periodo de
transicdo para as normas internacionais e também depois dessa completa adogédo. Entretanto,
pelas analises estatisticas feitas nesse estudo ndo foram encontradas evidencias suficientes para
concluir que tenha ocorrido alguma alteracdo decisiva nesse gerenciamento. Os vestigios
encontrados nesse sentido ndo permitem afirmar de maneira definitiva que exista uma diferenca

nos niveis de GR depois da convergéncia ou no periodo de transicao.
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Porém, a distribuicdo mais homogenea do gerenciamento de resultado entre as empresas
da amostra pode indicar melhora na qualidade da informacdo contabil apds a adocdo dos
padrdes internacionais.

Cabe ressaltar que esse estudo ndo fez estimativa dos fluxos de caixa e se limitou a
estudar as empresas que ja disponibilizavam essa demonstracdo antes de 2008. Por isso 0
tamanho da amostra foi pequeno. Outra limitagdo desse tipo de estudo sé&o os modelos de
mensuracdo dos accruals, que sdo apenas estimativas e podem apresentar distorcoes.

Seria interessante realizar estudos semelhantes que tenham uma amostra maior. Outra
sugestdo seria comparar os resultados obtidos no Brasil com outros paises, ou seja, analisar se

a convergéncia para as IFRS teve resultados semelhantes em paises diferentes.
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