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RESUMO

Programas de educacéao financeira sdo adotados ao redor do mundo como forma
de empoderamento de jovens e pessoas de baixa renda a realizar investimentos e
tomar iniciativas empreendedoras. Varias entidades no Brasil vem buscado
fomentar o empreendedorismo e identificam que a falta de capacitacdo em
finangas como um dos elementos limitadores para isso. Mas ainda existe muita
pouca evidéncia do efeito dessas acdes na renda de um individuo ou deciséo de
empreender. Nesse trabalho, faco um experimento com alunos da Universidade
de Brasilia para avaliar educacéo financeira tem algum impacto na decisdo de
empreender de um individuo. Os resultados sugerem nenhum impacto desse tipo

de capacitacdo na decisdo de empreender.

Palavras-Chave: Empreendedorismo, Educacdo Financeira, Experimento

Randomizado.



ABSTRACT

Business Skill Training programs have been implemented throughout the world as
a method to empower young and poor people to invest and take entrepreneurial
initiative. Several entities in Brazil have been trying to increase entrepreneurship
and have identified financial literacy as a restraining element for that. But there still
few evidences of the real effect of these trainings in people’s income our decision
to entrepreneur. In this work, | do an experiment with University of Brasilia (UnB)
students, to assess if financial literacy has any effect in their decision to
entrepreneur. The results do not validate any effect of these training in young
people’s decision to entrepreneur. With that | propose experience as a relevant

element for the effectiveness of this type of education.

Keywords: Entrepreneurship, Financial Literacy, Randomized Experiment.
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1 INTRODUCAO

Conhecimentos financeiros s&o reconhecidos atualmente como um elemento
extremamente importante para gestéo e planejamento de um individuo ou familia.
Conceitos como juros, crédito e inflacdo aparecem no vocabulario popular
frequentemente, mas de maneira leviana e sem devido entendimento do seu

significado.

Reconhecendo esse conhecimento como essencial para melhor tomada de
decisdo das pessoas, governos de paises como Brasil e Japdo, e organizacfes
como o Sebrae e a OCDE, investem todos 0s anos em cursos e mecanicas de
capacitacdo financeira voltada para pessoas em situacdo de vulnerabilidade,
partindo do entendimento que isso lhes proporcionara ferramentas para tomar

melhor decisdes e melhorar sua renda e bem-estar.

Contemporaneo a essas estratégias, o topico de empreendedorismo tem entrado
em voga como alavanca de crescimento econbmico para paises e forma de
escapar do desemprego para individuos de todas as classes sociais.

7

Empreendedorismo € um campo de estudo multidisciplinar sem uma definicdo

muito precisa, mas sempre relacionado a construcdo de um negécio proprio e

inovacao.

PARKER (2009) traga alguns argumentos para a relevancia de empreendedorismo
no contexto econdmico atual e como esse tema pode ser referéncia para estudos
econdmicos futuros, tomando muito a inovacdo como um dos aspectos principais

para a importancia do empreendedorismo.

Baseando-se nessas teorias faz sentido que governos tenham interesse em
incentivar empreendedorismo. Por promover inovagao, criar empregos, estimular
competitividade, criar rotas de saida da pobreza e gerar externalidades positivas
para outras empresas (PARKER 2005)



Porém atualmente n&o existem consenso ou evidéncias concretas sobre a
eficiéncia de programas e metodologias para estimulo de empreendedorismo.
Educacgdo empreendedora tem sido umas das principais formas de incentivar esse
comportamento, ou seja, treinamentos e capacitacbes basicas. Dentre o0s
principais temas abordados, conhecimentos basicos de educacdo e gestao
financeiras sdo garantidos. Isso nos faz questionar a participacdo desse tipo de

conhecimento na decisdo de investimento.

Nesse trabalho, tentamos medir se dominio de conhecimentos financeiro basicos
afetam o interesse de um individuo em empreender ou investir, fazendo esse
comparativo através de um experimento randomizado com alunos da Universidade
de Brasilia. Oferecemos uma educacao financeira para metade dos participantes
do experimento (grupo de tratamento), e ndo para a outra metade (grupo de
controle). Logo depois realizadvamos um cenario onde os participantes do

experimento poderia escolher empreender ou néo.

Através do experimento com questionarios, ndo achamos nenhuma diferenca
entre a decisdo de empreender do grupo de tratamento e do grupo de controle.
Este resultado é consistente com o de outros estudos (Blattman 2015).

Nosso experimento constatou que educacdo financeira ndo tem efeito sobre
empreendedorismo. Percebemos que, na verdade, 0 nosso tratamento sequer
aumentou o conhecimento financeiro dos participantes. Com isso, podemos
sugerir que educacdo financeira ndo teve o efeito esperado sobre
empreendedorismo porque as pessoas tem dificuldade em reter o treinamento
oferecido por esses programas de capacitacdo financeira. Essa dificuldade de
retencdo pode associada ao baixo nivel de experiéncia dos participantes.
Educacao financeira tende a ser mais retida por pessoas mais velhas ou mais
experientes (OSEIFUAH e GYEKYE, 2014). Como ensinar esses conceitos
financeiros para pessoas de baixa experiéncia e com menor grau de instrucao é a

pergunta crucial para futuras pesquisas.



2 REVISOES DE LITERATURA

No dia-a-dia, individuos realizam escolhas relacionadas a seus recursos
financeiros, como decisdo de poupar, investir, planejar despesas familiares ou
simplesmente optar por pagar algo com cartdo de crédito. A tomada dessas
simples decisdes requerem certos conhecimentos, de modo que 0s agentes sejam

capazes de maximizar utilidade.

Educacao financeira pode ser definida como a habilidade do individuo de fazer
escolhas adequadas ao administrar suas finangas pessoais. (PINHEIRO 2008). A
Organizagao para Cooperagdo e Desenvolvimento Econdémico identifica Educacéo
financeira como um processo pelo qual individuos melhoram sua compreenséo de
produtos e de conceitos financeiros, mediante instru¢do e aconselhamento direto,
melhorando sua capacidade de tomarem decisfes financeiras mais conscientes

do risco e oportunidades para seu bem-estar financeiro.

Educacéo financeira é visto como um elemento crucial para saude financeira de
individuos e familias. A falta desse tipo de conhecimento € atribuida como uma
das grandes causas de acumulo de dividas (STANGO 2007), baixas taxas de
poupanca (HILGERT 2003) e falta de planejamento previdenciario (LUSARDI,
2006). Diversos autores tracam correlacdo direta entre conhecimento basico de
temas financeiro e habitos financeiros benéficos (HILGERT 2003). Isso incentivou
diversos paises a implementar mais mecénicas de educacao financeira no ensino

fundamental, e através de cursos sobre educacao financeira domeéstica.

Oferta de educacdo financeira as pessoas € visto como uma vantagem,
independente de idade ou nivel de renda. Podendo ajudar criangcas a entender
importancia do dinheiro e como geri-lo, ou ensinar jovens competéncias para que

vivam de forma independente.



Pesquisas ja indicam o baixo nivel de educacdo financeira entre diversos
segmentos populacionais. A OCDE aponta que até mesmo paises desenvolvidos
possuem uma parcela da populacdo incapaz de realizar calculos financeiros
basicos e apresentam conhecimento muito escasso sobre produtos financeiros

basicos.

Nos ultimos anos a OCDE tornou-se uma embaixadora mundial no tema de
educacdo financeira, acusando-a como instrumento para crescimento e
estabilidade dos regimes econdémicos. A organizacdo até coordena um projeto
para estabelecer padrbes de ensino de educacéo financeira, definindo em 2005 o
Conjunto de Principios e Boas Préaticas para a Educacdo e Conscientizacao

Financeira.

O Banco Mundial também tem direcionado esfor¢cos para Business Skill Training e
educacéo financeira para jovens, pobres e desempregados, investindo 9 bilhdes

de ddlares entre varios programas de capacitacdo. (TWOSE, 2015).

Em endosso a essas estratégias, paises com Estados Unidos, Canada e Japéo ja
lancaram metodologias nacionais para Educacdo Financeira. Essas estratégias
buscam identificar prioridades comuns a populacdo para melhor a gestédo

financeira familiar.

Programas de educacéo financeira, também chamados de Business Skilll Training,
sdo um investimento frequente para educacao de curto prazo, buscando aumentar
a competitividade do individuo no mercado de trabalho e também cultivar bons
hébitos financeiros relacionados principalmente a poupanca e previdéncia. Esse
tipo de treinamento é oferecido por governos em mais de 100 paises todos o0s

anos.

Mesmo com a disseminacdo de educacao financeira como um topico de estudo
fundamental, o real impacto dessa educacdo em renda familiar e

empreendedorismo é dificil de se acompanhar. (BRUHN e ZIA, 2011)

O efeito desses programas néo é observado de forma consistente na variavel mais

importante: renda do individuo. Isso nédo significa que esse tipo de aprendizado



nao importa. Pesquisas mostram os beneficios desse tipo de programa para o
individuo, porém nado se provou eficiente para aumentar a renda dos envolvidos.
(LUSARDI, MITCHELLI, 2007)

A atividade empreendedora no mundo vem crescendo nas ultimas décadas como
uma forgca econdmica de impacto mundial, mas principalmente na vida dos
individuos envolvidos, exemplificado pela mudanca de muitos curriculos de
Bussiness mudando seu foco para Empreendedorismo. De acordo com Global
Entrepreneurship Monitor (GEM 2008), existe um consenso na importancia de
empreendedorismo para o desenvolvimento econdmico e para fomentagdo de

inovacao dentro dos paises.

Com a importancia de atividade empreendedora para crescimento econdmico ja
bem registrado, indagamos qual é a participacdo da educacao financeira de um

individuo na decisdo dele de investir ou ndo.

Diversos elementos podem explicar o nivel de empreendedorismo em uma
determinada regido. Raposo e Do Paco (2011) mostram que diversos governos
tentam influenciar sua taxa de empreendedorismo através de sistemas
educacionais. Na teoria, educacao financeira poderia ser um estimulo efetivo para
atividade empreendedora (SANCHEZ 2010):

Empreendedorismo ndo é um atributo vindo do nascimento. Mas um conjunto de
comportamentos construidos ao longo da vida das pessoas. Através de bons
estimulos ao empreendedorismo, um individuo pode adquirir habilidades e
conhecimentos necessérios para criacdo e manutencdo do seu préprio negocio.
Uma perspectiva empreendedora pode ser desenvolvida em individuos. Kuratko
(2005) traz isso como um conceito integrado, que caracteriza pensamento

inovativo e um negécio individual.

Naturalmente muitas dessas organizacbes que tentam fomentar o
empreendedorismo, baseiam-se em mecanicas de educacdo empreendedora para

realizar isso.
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Educacdo empreendedora, como proposta por Hansemark (1998) é baseada em
estudos de casos, promovendo start-ups, no estudo de mercados potenciais
amplos e na transmisséo de técnicas e ferramentas de gestao fundamentais. Esse
modelo educacional propde diversas habilidades e ensinamentos filoséficos e néo
de natureza técnica como normalmente é produzido, mas atribuicbes como gestao
financeira ainda sdo transmitidas e julgadas como essenciais. Portanto temos
educacéo financeira com um elemento crucial da educacdo e do comportamento

empreendedor.

Observando essa relevancia de empreendedorismo para crescimento econémico
e inovagdo no mercado, temos diversas organizacbes e entidades que buscam
estimular esse tipo de acdo através de capacitacdes técnicas, principalmente
voltadas a perspectiva financeira. Por exemplo, O SEBRAE Nacional ofereceu
diversos cursos de capacitacao financeira para jovens com dificuldade de insercéo
no mercado de trabalho como estimulo para criacdo de micro e pequenas

empresas.

Com individuos mais capacitados em questdes financeiras, eles poderao tomar
decis@es financeiras com maior consciéncia dos riscos e beneficios oferecidos por
estas oportunidades. Com escolhas de investimento e alocacédo de recursos mais
eficiente, podemos supor que a renda do individuo cresceria, assim como
diminuiria a barreira para inicio de um empreendimento, proporcionando que este

seja usado como propulsor para crescimento econémico.

Essa ligacdo tedrica entre empreendedorismo e educacdo financeira é
guestionada quando consideramos publicos especificos, como pessoas sem
experiéncia de mercado ou em situagbes de crise. Esses treinamento e
capacitacoes se transformam em pontes que nao levam a lugar algum, pela
condicdo do individuo (BLATTMAN, 2015) ou pelo individuo ndo saber reter e

utilizar esse conhecimento para impulsionar seu préprio crescimento de renda.

E dificil tracar conclusdes sdlidas com os estudos passados, mas Blattman (2015)
demonstra evidéncias de que, no contexto correto, treinamentos e cursos tem

efeitos menores que medidas centradas em capital. Como beneficios e incentivos
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a Start-Ups ,ao invés de educacdo empreendedora. Temas de micro financas sao
relevantes, mas ainda sdo muito caros para serem efetivamente desenvolvidos em
largar escala, e seus beneficios sdo sentidos em espagcos de tempo maiores,

reduzindo a expectativa de retengcédo desse conhecimento.

Doravante, tentaremos identificar quais mecanicas podem ser usadas para
correlacionar teoricamente a capacitacao financeira dos individuos & sua renda e

decisédo de empreender.

12



3 TEORIA

Capital humano demonstrado como um elemento elevador de produtividade e da
renda individual em diversas pesquisas. Barbosa, Pessba e Veloso (2010) mostra
a importancia de investimentos em treinamentos e capacitacdo para aumento da

produtividade na Economia Brasileira.

Podemos descrever a renda de um individuo como uma funcdo dos seus
conhecimentos e habilidades (H) e seu capital (K). Nesse sentido, veriamos que,
provendo educagéo financeira n6s aumentariamos o capital humano do individuo

e, portanto sua renda.

Y = K*H'™ (1)

Esse modelo também descreve atividade empreendedora mais bésica, onde

habilidades sdo combinadas com ativos do individuo para resultar um produto.

Observando a equacédo (1) percebemos que oferecer aumentar capital humano
por meio de treinamento e educacéao financeira teria nenhum efeito para individuos

sem capital fisico.

Analisando o Capital Humano, este pode ser descricdo pela capacitacao técnica
do individuo (e) que inclui escolaridade, cursos e educacéao financeira. Além disso,

a renda (y).

H=y.e (2)

Com isso, podemos esperar que programas de treinamento, tenham um efeito

positivo na renda de um individuo, através de aumento do capital humano. Essa

13



conclusao valida decisbes como a do Banco Mundial e seus clientes de investir
em programas técnicos e de educacdo para pessoas desempregadas e de baixa

renda.

Decisdes similares foram tomadas por diversos governos, resultando em
programacao de educacado financeira e empreendedora em cursos de Business
Skilll Training. No Brasil, entidades como BOVESPA oferecem cursos e programas
de capacitacdo em diversas comunidades de baixa renda e entre jovens para

prepara-los para o mercado de trabalho.

Porém o efeito de intervencdes para empreendedorismo e educacao financeira na
real melhora na renda ou na quantidade de empreendimentos de um individuo é
baseado primeiramente em teoria e ndo em evidéncias empiricas. O que torna
questionavel os investimentos internacionais em capacitagdo e treinamento

financeiro para individuos de baixa renda.
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4 DESCRICAO DO EXPERIMENTO

O Objetivo do experimento era determinar o efeito que de educacgao financeira na
decisédo de investimento do individuo. A formulacdo do experimento foi feita com
avaliacdo perguntas para avaliagdo de conhecimentos em topicos basicos de

conhecimento financeiro, como juros compostos e inflagdo.

Medir a maneira que pessoas processam informacao financeira e tomam decisfes
com elas é algo dificil de se medir. O que talvez explique porque poucos
pesquisadores incorporam educacao financeira em seus modelos antes dos anos
2000. Levando isso em conta dois elementos que guiaram a construcdo desse
experimento é (i) simplicidade, para medir conceitos financeiros muito basicos e
primarios, e (1) relevancia, garantir que o conhecimento exigido era relevante para

uma pessoa em seu dia-a-dia.

Os formularios foram aplicados entre alunos da Universidade de Brasilia em
turmas de Introducdo a Economia escolhidas aleatoriamente, com autorizacao
prévia dos professores, permeando individuos de diversos cursos, mas sendo a

grande maioria composta por pessoas no primeiro ano de faculdade.

Durante a aplicacdo dos questionarios os individuos ndo podiam interagir com
outras pessoas, pelo formulério ter sido executado junto a aplicacdo de um teste
da matéria. Os alunos foram instruidos a responder as perguntas na ordem em
gue elas eram apresentadas. O critério para resultar em uma entrega aleatoria de
formularios foi alternar entre controle e tratamento na hora de distribuir o
formulario nas salas, ou seja, se um individuo recebia o questionario de
tratamento, o individuo ao lado dele receberd um questionario de controle e o
préximo receberia outro questionario de tratamento. Ndo houveram formularios

incompletos ou descartados.
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Figura 1 — Divisédo dos grupos

Questionario
(N=402)

Grupo de controle Grupo deTratamento
(n=201) (n=201)

O formulario era dividido em trés partes. A primeira era composta de 3 perguntas
de multipla escolha para avaliar o conhecimento financeiro inicial do individuo em
temas como juros compostos e inflagdo. As perguntas nesse estagio eram as

seguintes.

1. Supondo que nos proximos 10 anos, todos os pre¢cos na economia dobrem.
Se seu salario também dobrar, vocé pode...
a)Comprar mais do que vocé compra hoje.
b)Comprar menos do que vocé compra hoje.

c)Comprar 0 mesmo que vocé compra hoje.

2. Se vocé colocar R$1.000,00 no banco por dois anos, com uma taxa de
juros de 10% ao ano. No segundo ano, vocé vai receber...
a)R$100,00 de juros.
b)Menos de R$100,00 de juros.
c)Mais de R$100,00 de juros.

3. Se 0 juros da sua poupanca € 5% ao ano e a inflacdo é de 10% ao ano.
Daqui a um ano, o dinheiro da sua poupanca...
a)Comprara mais coisas que hoje.

b)Comprara menos coisas que hoje.
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c)Comprarad a mesma quantidade coisas que hoje.

Apoés essas trés perguntas, os formularios de tratamento tinham um gabarito,
oferecendo as respostas das trés perguntas realizadas na parte um e explicacdes
sobre a resposta correta e 0s conceitos econdmicos envolvidos. Isso buscava
elevar o conhecimento de educacao financeira do individuo para a parte dois do
formulario. 50% dos participantes do experimento receberam o formulario de

tratamento.

A Parte dois consistia de mais trés perguntas extremamente similares as
perguntas realizadas na parte 1, com pequenas alteracbes nos valores e ordem
das alternativas de cada pergunta. Essa similaridade entre as partes um e dois
buscava assegurar que o efeito do tratamento seria capturado, por tratarem de
perguntas nos mesmos tépicos e com estruturas similares. As perguntas da

segunda parte eram as seguintes

4. Se ataxa juro da sua poupanca € 8% ao ano e a inflacdo é de 8% ao ano.
Daqui a um ano, o dinheiro da sua poupancga...
a)Comprara mais coisas que hoje
b)Comprara menos coisas que hoje.

c)Comprard a mesma quantidade de coisas que hoje.

5. Supondo que nos proximos 3 anos, todos 0S precos na economia
aumentem em 40%. Se seu salario aumentar 60%, vocé pode...
a)Comprar mais do que vocé compra hoje.
b)Comprar menos do que vocé compra hoje.

c)Comprar 0 mesmo que vocé compra hoje.

6. Se vocé colocar R$500,00 no banco por trés anos, com uma taxa de 20%
ao ano. No terceiro ano, vocé vai receber...
a)R$120,00 de juros
b)Mais de R$120,00 de juros

17



c)Menos de R$120,00 de juros.

A terceira parte do formulério aborda a decisdo de empreender. Os patrticipantes
recebem uma renda hipotética de R$50.000,00 e a opcdo de empreender ou
poupar. A poupanca oferece 10% de retorno. Enquanto o empreendimento tem
60% de chances de resultar em 30% de retorno, e 40% de chances de nao ter
retorno. Essa parte do formulario servia para identificar o interesse da pessoa em

empreender ou néo.

Com essas trés partes, teriamos os dados necessarios para testar o nivel de
conhecimento financeiro base da populagéo, o efeito do tratamento sobre o nivel
de conhecimento financeiro base e o efeito do tratamento da decisdo de

empreender ou néo.
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5 RESULTADOS

Ap0s coletarmos todos os 402 formularios, os dados foram processados e as 3

partes foram analisadas comparando o grupo de controle e tratamento.

Na primeira parte do questionario percebemos que a diferenca de nota entre os
dois grupos era insignificante, validando o processo de randomizacédo aplicado

entre os elementos dos dois grupos.

Gréfico 1 — Média das notas dos dois grupos nas questdes um, dois e trés.

0,9
0,8
0,7
0,6
0,5
0,4
0,3
0,2
0,1

Pergunta 1 Pergunta 2 Pergunta 3

OMédia no grupo de controle B Média no grupo de tratamento

Grafico 1: Média dos resultados da primeira parte do questionario, composto por trés perguntas de maltipla
escolha sobre temas financeiros basicos para identificar o nivel de conhecimento do individuo.
Ambos os grupos majoritariamente respondiam corretamente as perguntas da
primeira parte do formulario, o que indicava certo nivel de conhecimento prévio.
Isso faz sentido considerando que avaliamos turmas de Introdugéo a economia em
um estagio do curso em que temas mais basicos como juros compostos e inflacdo

ja haviam sido abordados.

Apés a primeira parte, os membros do grupo de tratamento receberam as

respostas de todas as perguntas da parte 1, com uma explicacdo detalhada do
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raciocinio econémico necessario para chegar a concluséo. Dado esse tratamento,
toda a populacdo respondeu a segunda parte, composta por perguntas nos
mesmo topicos da primeira parte, com meras alteracfes de valores e ordem das

alternativas.

Esperava-se que, dado o gabarito apresentado, os individuos no grupo de
tratamento estariam aptos a responder corretamente as perguntas da segunda
parte, resultando em uma taxa de acertos maior no grupo do tratamento que no

grupo de controle.

Gréfico 2 — Média das notas dos dois grupos nas questdes quatro, cinco e seis.
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Gréfico 2: Média dos resultados da segunda parte do questionario, composto também por trés perguntas de
multipla escolha sobre temas financeiros basicos, agora para avaliar o efeito do tratamento oferecido.
Surpreendentemente, achamos que a taxa de acertos no grupo do tratamento que
no grupo de controle continua ser muito parecida, sugerindo que a educacgao
financeira oferecida em forma de tratamento ndo se converteu em aprendizagem

e, portanto n&o foi aplicado nas perguntas quatro, cinco e seis.

N&ao Surpreendentemente entdo, na terceira parte também n&do observamos uma

diferencia na decisdo de empreender entre grupo de tratamento e controle.
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Grafico 3 — Participacdo de individuos que escolheram empreender em cada

grupo.
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Gréfico 3: Percentual de individuos que optaram por empreender em cada grupo, através da questao final que

trazia um contexto e oferecia a op¢ao do individuo empreender ou nao.

Tabela 1 mostra testes T

Tabela 1 — Notas médias dos grupos e P-valor.

Média no grupo | Média no grupo | P-valor

de controle de tratamento
Pergunta 1 0.8733 0.8333 0.3291
Pergunta 2 0.7533 0.7266 0.6
Pergunta 3 0.8666 0.8933 0.4789
Nota na primeira parte | 2.4933 2.4533 0.6218
Pergunta 4 0.8333 0.7933 0.3757
Pergunta 5 0.8933 0.8666 0.4789
Pergunta 6 0.7666 0.78 0.7836
Nota na segunda parte | 2.4933 2.44 0.5419
Deciséo 0.6533 0.5733 0.1559
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Observando os P-valores, podemos notar para todas as perguntas que ndo tem

diferenca estatisticamente significante entre os dois grupos.

Autores Oseifuah e Gyekye (2014), trazem em suas analises que conhecimento
financeiro tem baixo efeito sobre a decisdo de empreender de um individuo.
Porém nosso experimento indica que o préprio treinamento ndo tem efeito no
aumento do conhecimento financeiro do individuo, algo normalmente considerado

como dado.

Sendo assim, faz sentido que relagcdo entre conhecimento financeiro e
empreendedorismo ndo seja observado, pois o tratamento em si nhdo esta fazendo
efeito, tornando muito necessaria a pesquisa e para descobrir mecanicas para

assegurar retencdo do conhecimento proposto para os individuos.
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6 CONCLUSAO

Fomentar empreendedorismo € uma preocupacdo relativamente recente entre
diversos paises, sendo percebido como uma forma de incentivar inovacédo e maior
vitalidade no mercado de trabalho de uma regido. Organizacdes como 0 SEBRAE,
além de aceleradoras e incubadoras defendem esse tipo de negdécio para um
importante elemento para inovacdo no mercado. Capacitacdo técnica,
principalmente em temas financeiros € uma estratégia amplamente utilizada para

expandir essa cultura no Brasil, por empresas como a Artemisia e Acelere.me.

O estudo usou um questionario para avaliar 204 estudantes de introducdo a
economia na Universidade de Brasilia em critérios de conhecimentos financeiros
basicos, oferecendo um tratamento para aumentar o conhecimento financeiro
basico de 102 desses estudantes. Apdés a avaliar novamente o nivel de
conhecimento financeiro dos individuos, o questionario conclui com uma pergunta

para medir o interesse do individuo em empreender.

A questdo é se a formacéo financeira influencia nas decisfes de investimento e
empreendimento dos individuos, relacionando-se a qualidade da tomada dessas
decisbes em termos financeiros, questionando assim, se a deficiéncia de

educacéao financeira seria uma justificativa para decisdes ndo otimizadas.

Esse estudo néo observou correlacdo estatisticamente significativa entre a nota
dos individuos nesse exame de conhecimento financeiro e sua vontade de
empreender. A0 mesmo tempo, 0 experimento ndo mostrou impacto nenhum do

tratamento oferecido nas notas do grupo que o recebeu.

Blattman 2015 identificou que treinamentos financeiros basicos e programas
voltados ao empreendedorismo tinham pouco impacto em populacdes de baixa

renda ou em situagdes de crise.

Entre populagbes de baixa renda, resultados similares foram observados, através

do baixo impacto de Bussiness Skill Training na renda e empregabilidade desses
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individuos (BLATTMAN e RALSTON, 2015), Blattman propde que condicdes
sociais tem impacto no efeito de Bussiness Skill Training. Dado o resultado
observado em nosso experimento, € possivel que ndo apenas essa condi¢do
social tenha efeito no impacto de educacao financeira, mas também o nivel de

experiéncia do individuo.

A populacdo do nosso experimento ndo é, em sua maioria, socialmente vulneravel
ou enfrentam situacdo de crise como Blattman propds, Mas tem pouca experiéncia
no mercado de trabalho, o que pode dificultar que a relevancia do ensino
financeiro seja percebida. Essa conclusdo também foi observada entre estudantes
de graduacao percebendo uma baixa retencdo do conhecimento financeiro entre

pessoas mais novas e de baixa experiéncia. (OSEIFUAH e GYEKYE, 2014)

Para um publico mais similar ao do experimento nesse trabalho, aulas de gestao
financeira e economia doméstica com alunos de ensino médio também nao
resultaram em um aumento significativo no nivel de conhecimento financeiro, e
gue muitos estudantes mais novos tem dificuldade em se importar com educacéo
financeira, resultando em baixa retencdo de conhecimento por parte das pessoas
gue tomam o curso (MANDELL 2007).

Com o experimento, obtive resultados similares com uma populacdo muito
diferenciada. Com maior renda familiar e maior acesso a oportunidades. Eu
apresento experiéncia como mais um fator necessario para observarmos o0s

efeitos de educacéo financeira na tomada de decisdes de um individuo

H=y.x.e

Onde o capital humano H, é descrito pela sua condicdo financeira y, sua
experiéncia x e seu estudo financeiro e. A populagéo estudada por Blattman tinha
baixissima renda, diminuindo o efeito do tratamento proposto. Na minha

populacao, a baixa experiéncia pode ser um elemento que também contribua para
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0 baixo efeito da educacéo financeiro nos individuos testados, similar o que foi

observado em estudos passados por Oseifuah e Gyekye (2014).

Na pratica, esses resultados argumentam contra a implementacdo de cursos de
educacdo financeira como ferramenta para aumentar o0 nivel de
empreendedorismo entre jovens, 0S quais organizacbes como BOVESPA e
SEBRAE tém implementado h& anos.

Apenas do experimento ter obtido resultados interessantes sobre os efeitos de
educacdo financeira, € importante notar algumas limitacbes do trabalho, que

podem ser aprimoradas em pesquisas futuras.

A natureza ficticia da pergunta final do questionario limita a nossa anélise em
varios aspectos. A situacao foi extramente simplificada, atribuindo uma alocacéo
exdgena ao individuo e desconsiderou todo o tempo de gestdo e experiéncia
necessaria para manutencdo de um empreendimento ficticio, além de sequer

abordarmos a natureza do empreendimento.

A escolha do publico também pode ter sido limitadora na captura do impacto do
nosso tratamento, por trabalharmos com estudantes que ja haviam tido contato
com todos 0s conceitos avaliados. Além disso, o uso de estudantes pode ser
guestionado por estes nem sempre levarem o estudo a Sério, ou por pessoas
entre 18 e 21 anos nem sempre perceberem a relevancia de conhecimento sobre

financas pessoais para seu cotidiano.

Resultados diferentes foram obtidos em estudos similares. Lucci (2006) realizou
uma pesquisa similar com estudantes de contabilidade e administracdo da
Universidade de S&o Paulo, mas mesmo quando positivo o impacto da educacéo
financeira na tomada de decisdo de jovens era, na melhor das possibilidades,
marginal. Mostrando que a metodologia utilizada pode ser melhorada, isolando
mais informacfes demograficas da populacdo examinada e também avaliando
outros tépicos de ensino financeiro basico e finangcas pessoas, como poupanca e

aposentadoria.
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